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KogZer'in yeni dijital platformu ZerGO, e-ticaret
deneyimini B2B'ye tasiyor

Kog¢ Toplulugu biinyesindeki kurumsal satin alma ve tedarik zinciri yénetimi
sirketi KogcZer, ZerGO’yu tanitti. is yeri ihtiyaglarina gére kurgulanmis B2B
pazaryeri ZerGO, alici ve satici girketleri giivenli ve dijital bir ortamda
bulugturacak.

2003 yilinda Kog¢ Toplulugu sirketlerinin medya satin alma ihtiyaglarina yanit verebilmek igin
kurulan ve Turkiye'de kurumsal satin alma sektoériinin gelisimine katkilarda bulunan KogZer, is yeri
ihtiyaclari odaginda kurgulanmis B2B pazaryeri ZerGO’yu tanitti. Yirminci yilinda yeniledigi marka
adiyla kurumsal satin alma ve tedarik zinciri ydnetiminde dijital stratejilere yonelik girigsimlerini
hizlandiran KogZer, Turkiye'nin sirketlere 6zel en yeni pazaryeri ZerGO ile kurumsal alici ve
saticilari givenli ve dijital bir ortamda bir araya getirmeyi amaclyor.

Is giivenliginden ofis sarf malzemelerine, hirdavattan teknik iiriinlere

KogZer'in 45 bini agkin tedarikgiye ve 130’dan fazla kategoriye yayilan uzmanligini ve kurumsal
satin alma sektdrt deneyimini aktardigi ZerGO, given unsurunu temel alarak, is yeri ihtiyaglarinin,
glvenli, nitelikli ve titizlikle secilmis tedarikgilerden online platformda temin edilmesini sagliyor. is
yerlerinin, is guvenliginden ofis sarf malzemelerine, hirdavattan teknik Grtinlere pek ¢ok kategoride
ihtiyaclarina zengin satici portféylyle yanit verebilen ZerGO, 130 binden fazla Grina farkli 6deme
secenekleri ile erigilebilir kiliyor.

Konuyla ilgili degerlendirmelerini paylasan Ko¢Zer Genel Mudura Serhan Turfan, “Dinyada ve
Tarkiye'de online ticaret ylkseliste, ancak B2B’de hem alici hem de satici beklentileri B2C ticarete
gore degdiskenlik gosteriyor. Her seyden 6nce, kurumsal satin alma streglerinde en énemli konu
glven. Satin alma sektdriinde 6ncu bir sirket olarak, online satin almaya ilk basta kapali devre e-
ticaret platformumuz ZerOnline ile adim atmistik. Terzi usuld adini verdigimiz yéntemle sirketlere
Ozel Urlun kataloglari ve tedarikgi anlagmalari sunuyor, bayi yapilanmalarindan teknoloji
entegrasyonlarina kadar pek ¢ok bashgi sirkete 6zel belirliyorduk. Degisen kullanici beklentileri ve
B2B e-ticarete yonelik trend, bizi ZerGO’yu gelistirmeye tesvik etti” ded..

is yerlerine ydnelik avantajlar sunuyor

Tahminler, igletmeler arasi aligverigi tanimlayan B2B e-ticaret konseptinin bugin 11 trilyon dolarlik
bir pazar isaret ettigini ve bu pazarin 2032’ye kadar 45 trilyon dolara yakin bir pazar olusturacagini
gOsteriyor. Satin alirken kazanmanin sirketleri rekabette dne ¢ikaracagini ve daha ¢ok sirketin
ihtiyaclarini karsilarken online alisverise yonelecegdini 6ngérdiklerini belirten Serhan Turfan, bu
nedenle alici ve satici arasinda kolay takip edilebilen, aliciya ve saticiya farkl avantajlar sunan
dijital ve glvenli bir satin alma altyapisi kurduklarina degindi ve “ZerGO, is yeri ihtiyaglari
dikeyinde kurgulandigi icin hem aliciyl hem de saticlyl gdzeten avantajlar sunuyor. Satici sirketler
artnlerini sergilerken baremli fiyat belirleme 6zelligiyle siparis adedi degistikce musteriye 6zel
avantajlar kendileri saptayabiliyor. Ote yandan alicilar da spot alimlardan ¢oklu alimlara kadar, her
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Olgekte satin alma gercgeklestirebiliyor. Siparis takibi, faturalagsma, taksitle 6deme ya da agik
hesapla 6deme gibi alternatiflerimiz sayesinde is yeri ihtiyaclarini 6nceliklendiriyoruz ve B2B e-
ticaret deneyimini purizstz hale getirmek icin ¢alisiyoruz” dedi.

“|s yerlerine nefes aldiracak kampanyalar giindemimizde”

ZerGO’da rekabetci fiyat avantajlarinin yani sira bugtn isletmeler igin cok 6nemli olan 6deme
kosullarinin iyilegtirilmesi icin de farkli kampanyalar ile aksiyon alacaklarini aktaran Turfan “Son
dénemde is yerlerinin ihtiyaclarini satin alirken en ¢ok pesin 6demede zorlandidini gériiyoruz. Bu
icgoruyle is yerlerine nefes aldiracak kampanyalari glindemimize aldik ve lansmana 6zel olarak
Yapi Kredi is birliginde pesin fiyatina vade farksiz 6 taksit firsatini hayata gecirdik. Farkh
kampanyalarla is yerlerinin ihtiyaclarinda yaninda olacagiz” dedi.

is yeri ihtiyaglari dikeyinde en biiyiik pazaryeri olmak hedef

“Is yerinizin ihtiyaglari igin durmayin, ZerGO’layin!” mottosuyla isletmelerin kullanimina agilan
ZerGO’nun aglilir agilmaz ¢cok sayida KogZer tedarikgisinin dikkatini ¢ektigini, alici aginin da her
gecen gun genigledigini kaydeden KogZer Genel Mudira Serhan Turfan, degerlendirmelerini su
ifadelerle sonlandirdi:

“Fortune 500 Turkiye listesinin ilk 100'U arasinda yer alan ve Turkiye’'nin 6énde gelen sirketlerinin
satin alma ve tedarik sureglerini yoneten bir girket olarak gérevimiz, ZerGO’yu is yerleri i¢in glvenli
ticaret alani olarak sirdirmek ve dedisen B2B e-ticaret ihtiyaglarina uygun gelistirmelerle daima
glincel tutmak. Oniimiizdeki dénemde daha fazla sirketin dijital platformlara yénelmesiyle
ZerGO’nun ig yeri ihtiyaglari dikeyinde Glkemizin en yeni pazaryeri konumundan trin gesitliligi ile
en blyuk pazaryeri konumuna taginacagina inancimiz tam.”
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